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Die Bauaktiv-Expansion 
geht weiter

Am 03.12.2020 und am 25.03.2021 
eröffneten zwei weitere BAUAKTIV 
Discount Baumärkte.

Der Markt in Oldenburg in Holstein 
(Foto) befindet sich in der Kieler Chaus-
see 2 A und der Markt in Schöppingen 
in der Wallstraße 10.

BAUAKTIV, der neue Baumarkt-Discoun-
ter in Deutschland, ist ein klar struk-
turiertes und erfolgreiches Baumarkt-
Handelskonzept mit riesigen Vorteilen 
für die Kunden:

Tiefst-Preise
•	 regelmäßige, neue und überra-

schende Angebote
•	 viele Verbrauchs- und Alltagsartikel 

in guter Qualität
•	 Qualitätsmarken zum günstigen 

Preis
•	 übersichtliche und konsensorien-

tierte Präsentationen

Die BAUAKTIV-Märkte in Oldenburg 
in Holstein und Schöppingen bieten 
auf einer Verkaufsfläche von jeweils rd. 
1.000 m² um die 8.000 unterschiedliche 
Produkte an.

Die Sortimentsschwerpunkte liegen in 
den Bereichen Kleineisen als lose Ware 
(teilweise nach Kilo-Preisen), Farben 
und Lacke, Garten sowie Saison. Das 
Hauptaugenmerk liegt auf Verbrauchs-
artikeln, die der Kunde regelmäßig 
benötigt.

Eisenwaren wie Schrauben, Muttern etc. 
gibt es kiloweise zu Tiefstpreisen, frei 
nach dem Motto:

Kiloweise kleine Preise!

Auf der Freifläche werden Gartenpro-
dukte wie Erden und Dünger angebo-
ten. Frische, saisonale Pflanzen runden 
das Angebot kompetent ab.

BAUAKTIV-Kunden sind Heimwerker, 
Handwerker, Bastler, Gartenliebhaber 
und Schnäppchenjäger. Dabei ist es 
egal, ob sie gerade bauen, renovieren 
oder sanieren.

Die klare Führung und Übersichtlich-
keit auf der Verkaufsfläche ermöglicht 
den Kunden eine schnelle und einfache 
Orientierung sowie eine schnellstmögli-
che, dem Discountprinzip entsprechen-
de, Bedarfsdeckung.

Während der Konzeptumsetzung waren 
permanent NBB-Spezialisten, nicht nur 
in der Zentrale, sondern auch vor Ort 
damit beschäftigt, Waren, Artikeldaten, 
Lieferanten sowie Ladenbau- und Wa-
renpräsentationsmaßnahmen optimal 
auf die Eröffnungstermine hin auszu-
richten.

Die BAUAKTIV-Werbung informiert 
regelmäßig über neue und interessante 
Artikel und das Sortiment. Passend zum 
Anlass und zur Jahreszeit zu Hammer-
preisen.

Ein erfolgreiches Online-Konzept muss 
mehr sein als eine reine Internetprä-
senz. Daher beinhaltet das BAUAKTIV-
Online-Konzept nicht nur eine auf den 
jeweiligen Standort zugeschnittene 
Landingpage, sondern darüber hinaus 
auch professionelle Social-Media-Prä-
senzen auf Facebook und Instagram 
sowie ein zentralisiertes Standortmar-
keting.

BAUAKTIV-Partner greifen bei sämtli-
chen Online-Aktivitäten auf ein Rund-
um-Sorglos-Paket durch die NBB-Zen-
trale zurück.

„Sämtliche Maßnahmen folgen der pri-
mären Zielsetzung die Frequenz auf der 
Verkaufsfläche zu erhöhen und somit 
den Marktanteil des BAUAKTIV-Partners 
nicht nur zu sichern, sondern auszu-
bauen,“ so Marketingleiter Dr. Jochen 
Wesemeier.




